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Première levée de fonds chez MailInBlack 
pour accélérer sa croissance 

 
 

 

Kapéos accompagne MAILinBlack dans sa recherche d’investisseurs pour 
sa première levée de fonds. 
 
Le fond d’investissement « Start Me Up » et quatre de ses actionnaires 
entrent au capital de MailInBlack. Cette première levée de fonds a pour 
principal objectif d’accélérer le développement de l’éditeur français en 
Europe. 
Après moins de quatre années d’existence, les succès technologiques et 
commerciaux de MailInBlack, éditeur de la première solution qui élimine 
100% des spams, justifient aujourd’hui le lancement de sa stratégie 
d’expansion internationale. 
 
L’éditeur français MailInBlack vient d’annoncer l’entrée à son capital de nouveaux 
partenaires financiers : 

• le fond d’investissement lyonnais Start Me Up. 
 
La valeur ajoutée de Start Me Up réside dans l'expérience, les compétences et le 
réseau de chacun des 16 membres qui composent Start Me Up, tous dirigeants ou 
anciens dirigeants d'entreprise.  
 
Start Me Up a été créée sous l'impulsion de Bruno Rousset (April Group) et Philippe 
Marcel (ADECCO) en 2000. Très vite se sont joints à eux quatorze autres membres 
qui ont, soit développés avec succès leur entreprise, soit en ont dirigé une. Ce sont 
ces différents passés, riches d'expériences qui caractérisent et colorent aujourd'hui 
Start Me Up. Car avant d'être un fond de capital risque, Start Me Up est le point de 
rencontre de seize aventures humaines. Ceci se traduit concrètement pour les 
participations de Start Me Up par des contacts commerciaux au plus haut niveau et 
donc une accélération de l'activité. 
 
Suite à cette opération, le capital social reste détenu en grande majorité par les 
actionnaires d’origine.  
 
Cette levée de fonds a pour principal objectif l’ouverture de plusieurs bureaux en 
Europe. S’appuyant ainsi sur l’expérience internationale de ses nouveaux 
actionnaires, MailInBlack s’implantera dès cet été en Angleterre et en Allemagne. 
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A propos de MailInBlack 
MailInBlack commercialise la première solution simple qui garantit l’élimination de 100% des 
spams, sans risque de faux-positif et sans administration. Son principe intelligent repose sur 
l’authentification des expéditeurs. 
MailInBlack est une société européenne éditrice de solutions informatiques pour la sécurisation des 
échanges électroniques. Elu Meilleur antispam du marché par L’Express et Micro-Hebdo en 2006, la 
société vise la position de leader européen dans la lutte antispam. IBM, BitDefender, Oséo et Total 
développement sont partenaires de MailInBlack. Parmi ses références figurent notamment des 
entreprises et collectivités des secteurs suivants : Chambres de commerce, Conseils Régionaux et 
Généraux, Enseignement, Finances, Gouvernement, Hôpitaux, Industries, Télécom, Institutions, 
Média, Mutuelles, Transport… MailInBlack est membre du Pôle de compétitivité à vocation mondiale 
SCS (Solutions Communicantes Sécurisées). Plus d’infos : http://www.mailinblack.com 
 
 
A propos de Start Me Up 
Start Me Up est une structure qui a pour vocation d'investir financièrement dans des sociétés en 
création, ou déjà créées, et à fort potentiel, qui souhaitent ouvrir leur capital pour consolider leur 
structure financière. 
L'objectif de Start Me Up est donc, outre la réalisation de plus values financières, d'apporter aux 
entrepreneurs qu'elle soutient l'expérience et le réseau des membres, afin d'ajouter ces atouts à 
l'investissement financier. Les différentes expériences de management des membres de Start Me 
Up permettent à ses participations d'envisager la structuration de leur projet de développement de 
manière pragmatique. Plus d’infos : http://www.s-m-u.net 
 
 
A propos de Kapéos 
Kapéos est un cabinet conseil en finance et stratégie spécialisé en :  
- Levée de fonds (capital d’amorçage, capital risque, capital développement, ...)  
- Opérations de capital-transmission (LBO et cession industrielle, ...) 
- Conseil fusion-acquisition (recherche de cible, détection des "hommes clés", ...) 
- Conseil en stratégie (organisation, chaîne de valeurs, solutions de croissance, ...)  
Compétences sectorielles : Startup et PME/PMI sur des secteurs innovants, en mutation ou en forte 
croissance.  
Plus d’infos : http://www.kapeos.com 
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